
 日本の医療をより良く発展させるため、ティーペック株式会社は医療関
連サービスの開発に日夜努力し続けてきた。ハロー健康相談24、こころの
サポートシステム、ティーペックEAP、そして日本の医学会を代表する先
生方にご協力いただいたドクターオブドクターズネットワーク。彼らは革
新的な医療関連サービスを次々と生み出していった。しかしそのあゆみは
決して平坦なものではなかった―。 
 
 ティーペック株式会社がこれまでの20年間を、砂原社長へのインタ
ビューを元にまとめた歴史編。（全12回シリーズ） 
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